
MISSION STATEMENT

Wir betreiben Schiffe im Auftrag des Finanzsektors

sowie dessen Dienstleistern und optimieren langfristig

die maritime Wertschöpfungskette.

Ermöglicht wird dies durch Unabhängigkeit,

die Kombination der fachlichen Kompetenzen

und ganzheitliche Lösungsansätze.
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BERATUNGSKONZEPT

Die Deutsche Seewert wurde gegründet, um Finanzinstitutionen und deren 

Dienstleister beim Asset Management in der Schifffahrt zu unterstützen. 

Ziel ist es, schnell greifende und, wo immer möglich, langfristig wirksame Konzepte

und Lösungen zu erarbeiten, die zur Wertsicherung und zur Profitabilität von 

Schiffen, insbesondere bei notleidenden Fällen, beitragen. 

Da gerade notleidende Fälle oft auf vielfältige Ursachen zurückgehen, ist ihnen auch

nicht mit eindimensionalen Lösungen beizukommen. Die Deutsche Seewert hat 

daher ein Team von Experten zusammengestellt, das prüfend, beratend und 

handelnd agiert. Unser Beratungsansatz ist ganzheitlich und deckt alle operativen

sowie finanz- und marktrelevanten Aspekte ab. 

Die Unabhängigkeit der Deutsche Seewert garantiert unseren Auftraggebern objekti-

ve Analysen und Schlussfolgerungen, die frei sind von Einflüssen Dritter. Vorschläge

und Handeln sind einzig und allein auf das Ziel ausgerichtet, Schiffe auf wirtschaft-

lichen Erfolgskurs zu bringen und dort zu halten.
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LEISTUNGSANGEBOT

Das Leistungsangebot der Deutsche Seewert basiert auf disziplinübergreifendem

Know-how aus langjähriger Praxis, ergänzt um Hands-on-Managementkapazitäten

zur Sicherstellung einer effizienten, zielorientierten Umsetzung erarbeiteter 

Konzepte. Es besteht aus fünf Modulen:

1.   Bestandsaufnahme

2.   Auswertung und Analyse

3.   Erarbeitung von Schlussfolgerungen und Lösungskonzepten

4.   Umsetzung der Lösungen

5.   Laufendes Management / Begleitung 

Klar definierte Abläufe und erprobte Prozesse sowie langjährige, breite und tief-

gehende Branchenerfahrung der Partner sichern eine mehrdimensionale Lösungs-

annäherung und hohe Effizienz in der Vorgehensweise.
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LEISTUNGSANGEBOT 

Bestandsaufnahme

Erfassung aller relevanten Kerndaten der Schiffsgesellschaft, insbesondere

• Technische Daten

• Einnahmen, Befrachtung

• Schiffsbetrieb, Werftzeiten, Ausfallzeiten, ggf. technische Probleme

• Versicherungsstruktur, ggf. Schadensverlauf

• Eigenkapital, Entnahmen

• Versammlungsergebnisse

• Fremdkapital

• Vertragswerk, ggf. Beteiligungsprospekt

• Liquidität, Außenstände, Forderungen
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LEISTUNGSANGEBOT 

Auswertung und Analyse

Ermittlung und Benennung von Problem- und Chancenfeldern in den Bereichen 

• Technik

• Schiffsbetrieb

• Marktanalyse / Befrachtungskonzepte

• Bereederung

• Dienstleistungsstruktur

• Gesellschaftsstruktur

• Finanzierungsstruktur
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LEISTUNGSANGEBOT 

Schlussfolgerungen und Lösungskonzepte

• Diskussion der Bestandsaufnahme und der Auswertungsergebnisse

• Gemeinsame, diziplinübergreifende Erarbeitung der Schlussfolgerungen 

unter Einbeziehung der beteiligten Experten aus den verschiedenen 

Bereichen (z. B. Reederei, Technik, Management, Finanzierung etc.)

• Erarbeitung von konkreten Lösungsvorschlägen aus den Ergebnissen der

Auswertung, auf Wunsch in Zusammenarbeit mit den jeweiligen Experten 

unserer Geschäftspartner

• Präsentation der Vorschläge und Diskussion mit unserem Auftraggeber

• Verabschiedung der Maßnahmen und der weiteren Vorgehensweise
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LEISTUNGSANGEBOT 

Umsetzung der Lösungen

(Optionen und/oder Kombinationen)

• Projekt-Planung durch Deutsche Seewert

Planung und Koordination der abgestimmten Vorgehensweise

• Projekt-Management durch Deutsche Seewert

Überwachung der Umsetzung der verabschiedeten Maßnahmen 

in Zusammenarbeit mit Geschäftspartnern, die von uns und/oder 

unserem Auftraggeber bestellt werden

• Verantwortliche Übernahme der Lösungsumsetzung durch 

Deutsche Seewert

• Aktive und eigenverantwortliche Umsetzung der verabschiedeten Maßnahmen

durch Deutsche Seewert, ggf. unter Einbindung geeigneter Dritter
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LEISTUNGSANGEBOT

Laufendes Management / Begleitung

(Optionen und/oder Kombinationen)

Fortlaufende eigenverantwortliche Durchführung folgender Tätigkeiten, 

ggf. unter Einbindung geeigneter Dritter

• Befrachtung

• Technische Bereederung

• Kaufmännische Bereederung

• Geschäftsführung

• Berichtswesen

• Controlling

• Verkauf

• Abwicklung

• Liquidation
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KERNTEAM

Das Kernteam der Deutsche Seewert besteht aus den Partnern

• Christian Freiherr v. Oldershausen

• Andreas Duden

• Mathias Pahl

• Christoph Sturm

Es wird ergänzt durch weitere Spezialisten und Netzwerkpartner im In- und Ausland,

die wir auf Wunsch und nach Rücksprache mit dem Auftraggeber einbeziehen.
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DAS KERNTEAM

Christian Freiherr v. Oldershausen

Christian v. Oldershausen ist seit über dreißig Jahren in

der maritimen Industrie tätig. 

Er war Vorstandssprecher der Hellespont-Gruppe, einer

Tanker- und Offshore-Reederei, und verantwortete als

Geschäftsführer die Schifffahrtsaktivitäten der HCI 

Capital AG und die Schiffsbauaktivitäten der MAN 

Ferrostaal AG. 

2009 gründete er das Beratungsunternehmen Older-

shausen Consulting mit Schwerpunkt in maritimen Finanz- und Beratungsdienstleis-

tungen. 

Christian v. Oldershausen verfügt über breite Erfahrungen in der operativen Unter-

nehmensführung, in der internationalen Schiffs- und Exportfinanzierung, im Schiffbau

und im Projektmanagement. Er hat einen Abschluss als Dipl.-Ing. Maschinenbau der

Universität der Bundeswehr Hamburg sowie ein Post-Graduate International 

Business der University of Houston. Seinen beruflichen Einstieg hatte Christian 

v. Oldershausen bei der Deutschen Marine als technischer Offizier.
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DAS KERNTEAM

Andreas Duden

Andreas Duden ist seit über dreißig Jahren im Bankge-

schäft tätig. Er arbeitete in verschiedenen Bereichen

des Auslandsgeschäftes und des Devisenhandels der

Dresdner Bank und hat darüber hinaus in Tokio, Hong-

kong sowie bei dem BNP/Dresdner Bank Joint Venture

in Budapest die Auslandsabteilung verantwortet. Bei der

Landesbank Schleswig-Holstein war er Mitleiter des

Transportbereiches, der die Assetklassen Flugzeuge,

Eisenbahn, Logistik, Infrastruktur und Projektfinanzie-

rung abdeckte. Im Zuge der Fusion zur HSH-Nordbank

AG übernahm er die Aufgabe des General Managers in London und war vor seinem

Ausscheiden Global Head des Geschäftsbereiches Leasing.

Zuletzt hatte Andreas Duden verschiedene Vorstandspositionen bei einer der größten

bank- und herstellerunabhängigen deutschen Leasinggesellschaft inne und war 

darüber hinaus Aufsichtsratsvorsitzender der Autobank AG, Wien.
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DAS KERNTEAM

Mathias Pahl

Mathias Pahl ist seit rund dreißig Jahren in der Schiff-

fahrt tätig, davon zwölf Jahre in USA, Frankreich und

Brasilien. 

Er ist geschäftsführender Gesellschafter der Reederei

MarLink Schiffahrtskontor GmbH & Co. KG in Hamburg,

war Geschäftsführer und Mitglied der Geschäftsleitung

der Ahrenkiel-Gruppe (Hamburg) und geschäftsführen-

der Gesellschafter der Maklerei Interfrete Afretamentos

Ltda., Rio de Janeiro.

Seine Tätigkeitsschwerpunkte sind und waren Projektinitiierung und deren Durch-

führung für gebrauchte Schiffe und Neubauten, Ankauf und Finanzierung von 

Schiffen, die kommerzielle und technische Bereederung, Neubauaufsichten, die

Schiffsmaklerei (Befrachtung und An- und Verkauf), Analysen und Sanierungen.
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DAS KERNTEAM

Christoph Sturm

Christoph Sturm arbeitet seit rund zwanzig Jahren in

der Schifffahrtsbranche, darunter mehrere Jahre im

Ausland (USA, Hongkong). 

Seit 1997 ist er geschäftsführender Gesellschafter der

MarLink Schiffahrtskontor GmbH & Co. KG in Hamburg.

Tätigkeitsschwerpunkte sind die Entwicklung und 

Betreuung von Projekten mit neuen und gebrauchten

Schiffen, Finanzierung, Analyse und Sanierung, die

kommerzielle und technische Bereederung (Container,

Tanker, Bulker) sowie Neubauaufsicht und Schiffsmaklerei (Befrachtung, An- und

Verkauf). 

Kernbereiche früherer Management- und Geschäftsführertätigkeiten waren die 

kommerzielle und technische Bereederung von Chemikalien- und Gastankern 

(LPG/LNG), Autotransportern, Container- und Kühlschiffen, die Neubauaufsicht 

sowie die Fremdgestellung von Seeleuten.
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KONTAKT

Deutsche Seewert GmbH 

Große Bleichen 8 

20354 Hamburg 

Tel. 040 / 35 10 24 70 

Fax 040 / 35 10 24 16 

management@seewert.de 

IMPRESSUM

Deutsche Seewert GmbH

Große Bleichen 8

20354 Hamburg

Tel. 040 / 35 10 24 70

Fax 040 / 35 10 24 16

management@seewert.de

Vertretungsberechtigte Geschäftsführer:

Christian Frhr. v. Oldershausen, 

Andreas Duden, Mathias Pahl, 

Christoph Sturm

Handelsregister: 

Hamburg HRB 102647 

Umsatzsteueridentifikationsnummer: 

DE259938983 

Verantwortlich im Sinne des TMG: 

Christian Frhr. v. Oldershausen
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